STELLWERK

Consulting

Fragebogen zur Customer Vendor Integration in SAP

1. Sind Sie bereits mit dem Geschaftspartnerkonzept von SAP vertraut?

a. Kénnen wir Sie bei der Informationsgewinnung unterstiitzen?

2. Wurde der S/4HANA Readiness-Check bereits durchgefuhrt?

a. Wenn ja: Konnen Sie uns die Ergebnisse im Bereich der CVI-Prifung
zur Verfligung stellen?

3. Mit welchem Migrationsszenario werden Sie lhr System/lhre Systeme auf S/4HANA
umstellen?

|:| Greenfield Brownfield selektiv noch unklar

4. Wie sind aktuell die Verantwortlichkeiten und die Compliance im
Stammdaten-Prozess bei lhnen geregelt?

5. Seit wann ist Ihr SAP-System im Einsatz? MM/YYYY

6. Welcher EHP-Stand liegt vor?

EHP 6 EHP 7 EHP 8 alter

7. Sind die notwendigen Business Functions/Erweiterungen bereits aktiviert?
(CA_SUPLIER_SOA / CA_BP_SOA)

8. Wurden bereits OSS-Hinweise eingespielt? (SAP-Hinweis 2951811)

9. Welche logistischen Module sind bei Ihnen im Einsatz?

SD MM PP andere

10. Nutzen Sie das SAP Customer Relationship Management (SAP-CRM)?

11. Nutzen Sie das SAP-Supplier Relationship Management (SAP SRM)?

12. Welche weiteren Schnittstellen und Dritt-Systeme sind im Bereich der Prozesse rund um die
Debitoren und Kreditoren zu beachten?
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13.

14.

15.

16.

17.

18.

19.

20.

21.

22.

23.

24.

25.

STELLWERK

Wie viele Buchungskreise bilden Sie aktuell in Ihrem SAP-System ab?

Anzahl Buchungskreise:

Wie viele Buchungskreise davon werden noch aktiv genutzt?

Anzahl aktive Buchungskreise:

Wie hoch ist die Anzahl der Debitoren & Kreditoren?

Anzahl Debitoren: Anzahl Kreditoren:

Nutzen Sie die SAP Kreditlimitprifung?
Haben Sie in den Stammdaten kundeneigene Felder implementiert?
Haben Sie Ansprechpartner in lhrem System? (Tabelle KNVK)

Wird aktuell SAP Business Partner (SAP BP) schon in lhrem System
verwendet? (Ist z. B. die Komponente Immobilienmanagement RE-FX
schon in Verwendung?)

Erfolgen in regelmaRigen Abstanden Datenarchivierungen im Bereich der
Debitoren-/Kreditoren-Stammdaten?

Welches Konzept verwenden Sie heute flr die Nummernkreise der
Lieferanten- und Kunden-Kontengruppen?

Kénnen Sie uns bitte die Customizing- und Stammdaten-Tabellen der
Nummern-kreise Lieferanten/Kunden/Geschaftspartner zur Verfligung
stellen?

(Debitor: TO77D, KNA1; Kreditor: TO77K, LFA1; Geschdftspartner: TBOO1,
BUT000; Nummernkreisintervalle: NRIV mit DEBITOR, KREDITOR und
BU-PARTNER)

Streben Sie im Rahmen des Projektes eine Stammdaten-Optimierung
oder Doubletten-Prifung an?

Planen Sie die Herstellung einer Nummerngleichheit fiir die vorhandenen
Stammdaten?

Mochten Sie im Vorprojekt ,,Geschaftspartner/CVI“ ein Konzept mit
STELLWERK erarbeiten? (z. B.: Geschdftspartner-Typen, Rollen-Konzept,
Nummernlogik, Berechtigungen, fiihrende Systeme etc.)
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